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Dzisiaj zatoZenie strony internetowej nie stanowi dla nikogo, nawet dla laika, Zadnego problemu.
ZatozZenie bloga to kilka minut i juz mozna pisaé, wstawia¢ zdjecia. Wiele serwiséw bezptatnie
oferuje mozliwos¢ zaistnienia w sieci poprzez tworzenie prostych stron WWW (tzw. wizytéwek).

Zrobienie bardziej rozbudowanej strony takze staje sie coraz tatwiejsze. Mndstwo serwiséw
internetowych oferuje mozliwos¢ kupienia domeny, wykupienia miejsca na serwerze

i zainstalowanie prostego systemu do zarzgdzania tresciq (tzw. CMS). Zwiqzane sq z tym koszty:
zakup domeny (od 1 zt do 100 zt), serwer witrualny z tgczem (od 100 do 1000 zt rocznie), prosty
CMS lub sklep internetowy (okoto 500 zt).

Skoro inwestujemy w strone pojawiajq sie nam pytania jak na niej zarobi¢. Jesli mamy serwis
tematyczny (np. o samochodach, o zespole muzycznym, o chodzeniu po gérach) z ciekawq i bogatq
tresciq to jak mozemy zarobic¢ na uzytkownikach, ktérzy go odwiedzajq? Jesli zas otworzylismy
sklep internetowy, to jak pozyskac klientéw, ktorzy bedqg go odwiedzac i kupowac oferowane przez
nas produkty. Odpowiedziq na te pytania jest wtasnie program afiliacyjny.

Czym s3 programy afiliacyjne?

W najwiekszym skrdcie programy afiliacyjne, zwane réwniez programami partnerskim sg umowami,
w ktdrych sprzedawca (reklamodaweca) ptaci wtascicielowi witryny (Afiliantowi) prowizje za
wygenerowanie ruchu. Na swojej witrynie afiliant umieszcza linki (odnosniki) do strony sprzedawcy
(reklamodawcy) i otrzymuje wynagrodzenie zgodnie z umowg zawartg ze sprzedawca.

Rozliczenie takiej umowy opiera sie zwykle o liczbe osdb jakie witryna skieruje do strony sprzedawcy
lub o liczbe osdb jakie zostaty skierowane na strone sprzedawcy i dodatkowo kupity jaki$ produkt lub
wykonaty inng pozgdang przez sprzedawce czynnosé (np. wypetnity formularz). Bardzo niewielka
cze$¢ umow dotyczy liczby osdb, ktére zobaczyty reklame (np. banner) sprzedawcy na stronie
afilianta (i nic na niej nie zrobity, nie kliknety).

Rekrutowanie afiliantéw jest doskonatym sposobem na sprzedaz produktow on-line, ale takze
moze by¢ to element niedrogiej i bardzo efektywnej strategii marketingowej. Jest to dobra droga,
aby powiedzie¢ swiatu o istnieniu serwisu sprzedawcy.

W programie afiliacyjnym wystepujg zawsze przynajmniej 3 strony

- klient
- witryna afilianta
- witryna sprzedawcy (reklamodawca)



Za pierwszy na Swiecie uznawany jest program afiliacyjny stworzony przez ksiegarnie Amazon.com.
Jeff Bezos, prezes i zatozyciel Amazon.com takze jako pierwszy zastosowat program afiliacyjny jako
cze$¢ strategii marketingowej catego sklepu. Namawiat on afiliantéw do zamieszczania linkéw do
ksigzek sprzedawanych przez Amazon.com, tak aby uzytkownicy po kliknieciu mogli kupi¢ wybrang
ksigzke lub inny dowolny produkt z oferty Amazon. W zamian za to oferowat procent od sprzedazy
wygenerowanej w ten sposdb. Afilianci przyprowadzali klientow, a Amazon robit reszte, czyli
przyjmowat zamowienie, pobierat pienigdze i dostarczat ksigzke (produkt) pod wskazany adres.
Obecnie w programie uczestniczy ponad 1 min afiliantéw.

W ciggu ostatnich 3-4 lat programy afiliacyjne w Polsce rozwinety sie bardzo mocno. Dla wielu witryn,
ktore nie sprzedajg nic przez Internet (produkty, ustugi on-line) programy afiliacyjne stanowig
doskonatg droge aby uczestniczy¢ w procesach e-commerce i czerpac z tego przychody.

PlatnosSci
Istniejg trzy podstawowe modele ptatnosci w programach afiliacyjnych:

- cost per click

Reklamodawca / sprzedawca ptaci za kazde klikniecie i przejscie unikalnego uzytkownika na swoje
strony internetowe (np. z produktami, ktére sprzedaje). Uzytkownicy nie muszg niczego kupowac ani
robi¢ na stronie reklamodawcy.

- cost per lead

Firmy stosujgce takie programy afiliacyjne ptacg swoim afiliantom na podstawie liczby osdéb, ktére
wyrazity swoje zainteresowanie produktem czy ustugg i zarejestrowaty sie, wypetnity formularz, etc.
W praktyce oznacza to, ze osoby takie wypetniajgc taki formularz podaty kontakt do siebie (np.,
e-mail, telefon i/lub nazwisko). Firma ta nastepnie wykorzystuje takie ,leady” (rekordy) do
aktywowania sprzedazy.

- cost per sale

Przyktadem takiego programu jest program partnerski ksiegarni Helion.pl, gdzie wtasciciel witryny
(Afliliant), na ktdrej sg linki do ksigzek, otrzymuje wynagrodzenie w postaci prowizji od kazde;j
sprzedanej ksigzki, do ktérej kupujacy dotart dzieki jego witrynie internetowej. Helion ptaci % od
sprzedanej ksigzki, sg takze programy afiliacyjne w ktdrych sprzedawca ptaci afiliantowi kazdorazowo
state wynagrodzenie, np. 80 zt.

W praktyce czesto stosuje sie modele mieszane, gdzie sprzedawca ptaci za generowany ruch,
a dodatkowo wynagradza afiliantéw za generowanie sprzedazy lub ,leadéw”. Sg takze jeszcze
bardziej rozbudowane struktury wynagradzania.

Programy dwupoziomowe — te programy majg strukture podobng do firm typu ,,network
marketing” (np. Amway, Avon), gdzie prowizja sktada sie z dwdch czesci, pierwszej — prowizja za
sprzedaz i drugiej wynagrodzenie za pozyskanie kolejnego afilianta (prowizja od sprzedazy
pozyskanych przez siebie afiliantow). W $wiecie internetowym mozna podac przyktad Google, jako
firmy, ktdra realizuje taki program dla Google AdSense.



Programy dtugoterminowe — Afilianci w takim programie mogga dtugoterminowo zarabia¢
pienigdze na aktywnosci uzytkownikow, ktérych przyprowadzili do sprzedawcy. Wielu sprzedawcéw,
ktorzy prowadzg sprzedaz abonamentowg (np. state miesieczne optaty) stosuje tego typu programy
dla swoich afiliantow.

Dodatkowo istniejg programy typu cost per impression. Firmy uruchamiajg takie programy i pfaca za
ogladanie swoich reklam, rozliczajac sie ze swoimi afiliantami na podstawie liczby osoéb, ktére
zobaczyty ich bannery reklamowe. Zwykle taki rodzaj umowy nie jest klasyfikowany jako program
afiliacyjny, a raczej jako tradycyjna reklama internetowa.

Podstawowg przewagg programoéw afiliacyjnych na tradycyjng reklamg internetowg jest to, ze
reklamodawca (sprzedawca) ptaci tylko wtedy, gdy osigga pozgdany uprzednio zdefiniowany rezultat.
Tradycyjne kampanie reklamowe, ktore widzimy w Internecie sg relatywnie ryzykowne dla tych
ktorzy je zamawiajg i kupujg. Wydajg oni pienigdze na podstawie badan uzytkownikow, liczac na to ze
efektywnie dotrg do odpowiedniej grupy celowej i zdobeda klientow. Jezeli firma wydajac pienigdze
na reklame nie zdobedzie wystarczajgcej liczby klientow i nie zarobi na nig, to musi ttumaczac sie
budowaniem swiadomosci marki zaptacic¢ za to niepowodzenie. W programie afiliacyjnym
sprzedawca (reklamodawca) ptaci tylko tym afiliantom, u ktérych jego program afiliacyjny sprawnie
dziata. Ryzyko rozszerzania programu afiliacyjnego przez sprzedawce (reklamodawce) jest bardzo
niskie, dlatego wydawcy, witascicielowi witryny, znacznie tatwiej jest zacheci¢ reklamodawce do
skorzystania z programu afiliacyjnego niz przekona¢ go do kupienia reklamy. Jest to szansa na
zarabianie pieniedzy dla wielu niszowych witryn, a takze dla witryn duzych, ktére dzieki zaufaniu do
swojej marki mogg skuteczniej generowac sprzedaz.

Jak zarzadza sie programami afiliacyjnymi?

Programy afiliacyjne sg raczej prostg koncepcjg, ale wymagajg zaawansowanej technologii, ktora
zalicza poszczegdlne aktywnosci do afililiantow i rozlicza cato$é prowadzonych dziatan. Ktos musi
rozlicza¢ kampanie, kto$ musi pozyskiwac afiliantow, kto$ musi przekonywac reklamodawcow.
W zaleznosci od rodzaju programu afiliacyjnego, kto$ musi arbitralnie zmierzy¢:

- ile byto osdb, ktére kliknety w link reklamodawcy na kazdej z afiliowanych witryn

- ile byto o0sdb, ktére dokonczyty proces zakupu on-line produktu oferowanego przez reklamodawce
(sprzedawce) lub wykonato inne okreslone programem dziatania (akcje).

- ile 0séb zobaczyto banner (lub inng reklame) reklamodawcy na witrynach afiliantow

Ktos$ takze musi wyliczaé prowizje i wyptacaé wynagrodzenia dla afiliantow. Czesto sg ich setki,

a nawet tysigce. Jest wiec wiele pracy po stronie sprzedawcéw (reklamodawcow) aby prowadzié

i efektywnie zarzadzaé swoim programem afiliacyjnym. Mimo to wiele firm, takich jak np. merlin.pl
decyduje sie na prowadzenie swojego programu afiliacyjnego (partnerskiego), kalkulujac, ze optaca
im sie dedykowac odpowiednie zasoby na zarzadzanie i obstuge. Jednak dla wielu firm okazuje sie to
zbyt czasochtonne i skomplikowane. Witryny zas nie zawsze sg sktonne wierzy¢ sprzedawcom
(reklamodawcom) w raporty dotyczace sprzedazy czy ilosci wypetnionych formularzy.



Dlatego wtasnie powstaty sieci programow afiliacyjnych, ktdre rozwigzujg powyzsze problemy
i niedogodnosci.

Sieci Afiliacyjne

Sieci afiliacyjne, lub jak kto woli ,,brokerzy programoéw afiliacyjnych” organizujg i obstugujg caty
proces programoéw afiliacyjnych, dziatajg jako mediatorzy pomiedzy sprzedawcami i afiliantami.
Dzieki posiadanej technologii mierzg wszystkie odstony, klikniecia, akcje, ilo$¢ sprzedazy, rozliczajg

i realizujg ptatnosci, sprzedawcom pomagajg wybrac i zatozy¢ program afiliacyjny, witrynom
(afiliatom) zas$ pomagajg zainstalowac odpowiednie linki na ich serwisach. Dodatkowo sieci afiliacyjne
pomagajg sprzedawcom w rekrutacji afiliantéw poprzez wigczenie programaw afiliacyjnych
sprzedawcy do swojej oferty skierowanej do afiliantow. Rdzne sieci reklamowe majg rézne
dodatkowe ustugi, wszystkie zas oferujg centrum pomocy i jedno miejsce gdzie sprzedawcy i afilianci
moga obejrzed raporty ze swoich dziatan.
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Sieci afiliacyjne stanowig niezwyktg wygode dla potencjalnych afiliantéw, gdzie w jednym miejscu
agregujg oferte wielu réznych programadw afiliacyjnych. Dzieki temu afilianci mogg zdecydowanie
tatwiej i szybciej znalez¢ odpowiednie dla siebie programy afiliacyjne.

W zamian za organizowanie catej sprzedazy i statystyk sieci afiliacyjne pobierajg prowizje od kazdej
transakcji. Zwykle jest to okoto 25%.

Dla kogo sg programy afiliacyjne?

Wiekszos¢ sieci afiliacyjnych nie podpisuje umoéw z witrynami zawierajgcymi ,,agresywne” tresci (np.
erotyka, porno, tresci niedozwolone), to jedyne ograniczenie. Mozna wiec stwierdzié, ze programy
afiliacyjne sg dla kazdego. Mimo, ze zwykto sie ich okreslaé sprzedawcami, to reklamodawcy
korzystajacy z programoéw afiliacyjnych nie muszg nawet niczego sprzedawac, wystarczy, ze okreslg
mierzalng akcje (czynnosc) za ktdrg sg gotowi zaptaci¢ wymierne pienigdze. Wiele witryn,



zawierajgcych wartosciowe tematyczne tresci czerpie wiekszo$¢ swoich przychodow ze sprzedazy
reklam internetowych reklamodawcéw zacheconych duzg ogladalnoscig tych witryn. Programy typu
pay per click sg znakomitym rozwigzaniem dla zwiekszenia ruchu na takim serwisie (w Polsce robit to
Bankier.pl)

Afiliantami mogg by¢ zarowno ogromne witryny tematyczne, jak i malutkie witryny prywatne lub
firmowe. W zasadzie kazda witryna moze przytgczyc sie do programu afiliacyjnego.

Jak przylaczyc¢ sie do programu afiliacyjnego?

Pierwszg rzeczg jakg nalezy okresli¢ to czy chcemy by¢ sprzedawcy czy afiliantem, czy moze i jednym

i drugim. Jesli prowadzimy sklep internetowy, to chcac zwiekszyé swojg sprzedaz mozemy chciec
zatozy¢ swoj program afiliacyjny. Jesli prowadzimy niewielkg witryne tematyczng, to pewnie
przystgpimy do programu jako afiliant, zeby zarobic¢ troche pieniedzy na utrzymanie serwisu (hosting,
etc.)

Na polskim rynku jest kilka sieci afiliacyjnych. Najbardziej znane to tradedoubler.com i afilo.pl Oferujg
one reklamodawcom pomoc w zarzadzaniu programami afiliacyjnymi, a witrynom dajg realne
przychody z reklamy.

W celu przystgpienia do sieci jako afiliant nalezy wypetni¢ prosty formularz kontaktowy (nazwa,
adres, rodzaj ptatnosci) z informacjg o witrynie (URL, nazwa, opis tresci serwisu) nastepnie wybrac
programy afiliacyjne, w ktdrych chce sie uczestniczyé (np. posrednictwo w sprzedazy ksigzek, itp.)

Po wybraniu programéw poszczegdlni sprzedawcy majg czas na zapoznanie sie z naszg witryng

i wyrazenie zgody (aprobaty) na przystgpienie naszej witryny do ich programu. Jesli nasza witryna
zostanie zaakceptowana, wowczas sieci afiliacyjna przeprowadzi nas przez proces instalowania
linkéw do witryn sprzedawcéw. Sie¢ zadba o ustalenie zasad i sposobu ptatnosci. Wiekszos¢ sieci
afiliacyjnych ustala minimalny poziom wyptacanego wynagrodzenia (np. 300 zt) oznacza to ze sie¢ nie
wyptaci wynagrodzenia dotad dopdki nie zostanie osiggnieta ta kwota. Jest to podyktowane tym, ze
w wiekszosci przypadkdow optaty za poszczegdlne dziatania sg bardzo niskie i koszty zwigzane

z obstugg transakcji ptatnosci przewyzszatyby samg ptatnosé. Po ustawieniu linkéw mozemy wracac
do budowania kontentu i rozwoju witryny. Otrzymane od sieci login i hasto pozwalajg nam na biezgco
$ledzié skutecznos$¢ wybranych przez nas programoéw afiliacyjnych i poszczegdlnych form
reklamowych w nich zawartych.

Zdobywanie afiliantow

Jesli jestes sprzedawcy i chcesz sprzedawac wiecej to przystgpienie do sieci afiliacyjnej wydaje sie by¢
najbardziej rozsgdng decyzjg. Nie ryzykujgc wiele mozesz zwiekszy¢ sprzedaz i zyskaé wielu nowych
klientdw. Sie¢ afiliacyjna pomoze w zatozeniu programu afiliacyjnego i zajmie sie rekrutacja
afiliantéw. W celu przystgpienia do sieci nalezy wypetni¢ aplikacje opisujacg rodzaj i nature
prowadzonego przez nas biznesu. Przystepujac do sieci bedziemy musieli zaakceptowac regulamin

i warunki wspotpracy oraz zwykle ztozy¢ w depozycie pienigdze na poczet przysztych wyptat dla
afiliantéw. Koszt przystgpienia sktada sie zwykle z dwdch czeséi: jednorazowej optaty za przystgpienie
oraz depozytu na poczet przysztych wyptat. Niektdre sieci afiliacyjne pobierajg takze roczng optate za
korzystanie z ich sieci. Na Swiecie najbardziej prestizowe sieci afiliacyjne pobierajg optaty za



przystapienie w wysokosci od 2000S do 10 000S. Sie¢ pobiera takze opfaty od kazdej wyptaty dla
afiliantéw. W zamian sie¢ pomoze zatozy¢ program afiliacyjny i rozdystrybuowac linki do
odpowiednich afiliantéw. Sprzedawca moze akceptowac kazdego afilianta z osobna, ktdry chce
przystagpic¢ do jego programu, moze tez ustawi¢ automatyczne akceptowanie wszystkich chetnych.

Metody linkowania

Witryna afilianta moze kierowac do strony sprzedawcy na kilka réznych sposobdw. Najlepsza metoda
zalezy od rodzaju witryny afilianta i natury produktow i witryny sprzedawcy. Odpowiedni rodzaj
linkowania jest stosowany indywidualnie dla kazdego sprzedawcy.

Podstawowe sposoby linkowania:

Linki tekstowe

Zaletg linkdw tekstowych jest fakt, ze doskonale wkomponowujg sie w witryne afilianta i nie
wygladajg one jak klasyczna reklama. Dla wielu witryn afiliacyjnych jest to najpopularniejsza metoda
linkowania do stron sprzedawcéw.

Formy graficzne

czyli wszelkiej masci bandery reklamowe, srddtekstowe, buttony, sky scrapery, nawet agresywne
formy wyskakujace jak brandmark. Sg stosowane gdy reklama tekstowa nie wystarcza, aby skutecznie
zainteresowac potencjalnych klientow.

Pola wyszukiwania

ten rodzaj linkédw pozwala gosciom witryny afiliacynej na zdalne przeszukanie bazy danych

(np. oferty) na innej witrynie (sprzedawcy). Rezultaty wyszukiwania znajdujg sie na stronie innej niz
afilianta (np. na stronie sprzedawcy).

Powyzsze linki sg wykorzystywane przez programy afiliacyjne na kilka réznych sposobdw:

Link do strony gtéwnej
to bezposredni link do strony gtéwnej sprzedawcy. Jezeli afiliant chce zaprezentowaé swoim
uzytkownikom witryne sprzedawcy ogdlnie, to jest to najlepsza metoda na wykonanie tego.

Link do konkretnego produktu

W przypadku, gdy witryna afiliacyjna chce sprzedawac jedynie wybrane produkty z oferty sprzedawcy
(np. fan klub zespotu muzycznego Queen bedzie chciat sprzedawac ptyty CD, DVD i ksigzki
poswiecone tylko temu zespotowi). Bezposrednie linkowanie utatwia sprawe kupujgcemu i upraszcza
proces zakupu.

Fronty sklepow

Jezeli witryna afilianta chce zaoferowac swoim uzytkownikom szerokg game produktow sprzedawcy
to wowczas moze stworzy¢ front witryny sklepowej. Fronty witryn sg utrzymywane przez witryny
sprzedawcéw (czesto wspdlnie z sieciami afiliacyjnymi). Sprzedawca moze samodzielnie zmieniaé
produkty, jakie sg prezentowane uzytkownikom poszczegdlnych afiliantow. Niektérzy sprzedawcy idg
dalej i pozwalajg afiliantom zarzadzac wyglgdem frontu sklepowego i decydowac o wyborze
oferowanych produktow.



Co-branding

W niektérych programach afiliacyjnych, afilianci mogg zachowaé swoje corporate identity do samego
zakonczenia transakcji zakupu produktu przez klienta. Po kliknieciu w link produktu witryna
sprzedawcy przejmuje obstuge, ale jest zaprojektowana w szablonie witryny afilianta, z zachowaniem
kolorystyki oraz logo afilianta. Dopdki uzytkownik nie sprawdzi doktadnie adreséw URL, to
prawdopodobnie nawet sie nie zorientuje, ze jest na stronach sprzedawcy.

Rejestracje

witryna afilianta moze kierowac bezposrednio do formularza rejestracyjnego na witrynie sprzedawcy.
W przypadku reklamy graficznej poczatek lub caty formularz rejestracyjny moze znajdowac sie

w reklamie. Wéwczas uzytkownik moze dokonac rejestracji bez opuszczania witryny afilianta.

Technologia

Skad sieci afiliacyjne wiedzg, ze uzytkownik wszedt na strone afilianta, klikngt w link, przeszedt na
strone sprzedawcy i sfinalizowat zakup produktu? Obecna technologia pozwala na rejestrowanie
takich zdarzen z wykorzystaniem odpowiedniego oprogramowania do zarzgdzania siecig afiliacyjna.

W wiekszosci przypadkdow po kliknieciu w link uzytkownik nie idzie od razu na strone sprzedawcy,
a przechodzi szybko przez adres url sieci afiliacyjnej, gdzie zostawia informacje o sobie:

- numer identyfikacyjny afilianta

- numer identyfikacyjny sprzedawcy

- adres URL sprzedawcy

- numer identyfikacyjny uzytkownika (cookies)

Kiedy uzytkownik klika w link, sie¢ rejestruje to i kieruje na odpowiedni adres URL witryny
sprzedawcy. Dzieje sie to tak szybko, ze uzytkownik nie widzi zadnych stron ani adreséw
pochodzacych od sieci afiliacyjnej i szybko laduje na stronie sprzedawcy. Jednak jesli przesuniesz
kursor myszy na link z sieci afiliacyjnej to zwykle zobaczysz petny adres kierujgcy nie do witryny
sprzedawcy, a wtasnie na serwer sieci afiliacyjnej.

Obecnie technologia poszta zdecydowanie naprzéd i jest juz na rynku dostepne oprogramowanie,
ktore pozwala $ledzi¢ dziatania bez koniecznosci linkowania poprzez adres serwera sieci afiliacyjne;.
Kounikaty do serwera sieci afiliacyjnej sg wysytane z chwilg gdy uzytkownik klika w odpowiedni link
na stronie, ale link jest ,,czysty”, pozbawiony przekserowania przez serwer sieciowy. Dzieki takiemu
rozwigzaniu organizowanie programow afiliacyjnych z wykorzystaniem sieci staje sie znakomitym
elementem kampanii w wyszukiwarkach, bo takie ,,czyste” linkowanie podnosi pozycje witryny
sprzedawcy w naturalnych wynikach wyszukiwania (np. w Google).

Co sprawia, zZe programy afiliacyjne odnoszga sukces?

Program afiliacyjny Amazon.com osiggnat tak ogromny sukces poniewaz efektywnie taczy sprzedaz

z kontentem i buduje przewage na sile marki Amazon.com wspdlnie z afiliantami. Wszyscy ludzie
moga kupowac ksigzki on-line, poniewaz Amazon.com posiada tak szeroki asortyment. Samodzielnie
Amazon moze dotrze¢ do wielu z tych ludzi, ale z pewnoscig pozostanie ogromna rzesza ludzi, ktorzy



nie mieliby okazji zapoznania sie z ich ofertg i nie pomysleliby o zakupach w Amazon, gdyby nie
programy afiliacyjne.

Inny przyktad, inna dziedzina, np. mechanik samochodowy, nie brzmi jak osoba, ktdra chetnie czyta
ksigzki, jednakze chetnie i czesto przeglada witryny zwigzane z tematem np. naprawy silnikéw. Jezeli
jego ulubiona witryna o naprawie samochoddéw zarekomenduje mu ksigzke z przyktadami i
rozwigzaniami problemow to taka osoba prawdopodobnie chetnie kupi takg ksigzke. Jezeli witryna
skieruje go do ksiegarni Amazon, to Amazon zdobywa klienta, ktéry prawdopodobnie nigdy by do niej
nie trafit bez takiego polecenia. Jezeli klient jest zadowolony z zakupionej ksigzki to prawdopodobnie
wrdci i bedzie szukac kolejnych ksigzek na swojej ulubionej witrynie.

Czy to oznacza, ze witryna o naprawie samochodow godzac sie na prowizje za sprzedaz dostaje tylko
»grosiki” z catego biznesu? Wcale nie. Gtéwnym interesem witryny o naprawie samochodow jest
zdobywanie coraz to wiekszej liczby uzytkownikéw poprzez rozbudowe wartosciowego kontentu
(pisanie nowych artykutéw, zestawien, etc.) Sprzedawanie produktdw przez Internet nie jest tatwym
kawatkiem chleba i wymaga duzego zaangazowania czasu i pieniedzy. Dla witryny, ktéra nie chce
angazowac swoich zasobdéw do sprzedazy ksigzek, ale ktéra wie, ze jej uzytkownicy chetnie kupiliby
pewne ksigzki, Amazon zaoferowat ciekawg i atrakcyjng umowe. Efektywnie, witryna afiliacyjna
zarabia pienigdze ze sprzedazy ksigzek nie majgc tych ksigzek ani zadnego zaplecza do ich
magazynowania, pakowania, czy wysytania. Wszystko co musi zrobi¢ webmaster takiej witryny to
dobrze umiesci¢ linki do ksigzek, ktore chce sprzedawac.

Programy afiliacyjne dziatajg najlepiej wtedy, gdy afiliant wybiera do sprzedazy takie produkty, czy
ustugi, ktére zainteresujg jego uzytkownikow. Jesli afiliant wybierze programy afiliacyjne w sposdéb
wiasciwy, to wygrywajg wszyscy zaangazowani w ten proces. Afiliant wygrywa, bo generuje sprzedaz
do swoich uzytkownikéw bez posiadania zadnego zaplecza ani nawet sprzedawanych produktéow.
Sie¢ afiliacyjna wygrywa, poniewaz zarabia prowizje za zorganizowanie catego procesu. Sprzedawca
takze wygrywa, bo sprzedaje swoje produkty i ustugi. Wreszcie sam uzytkownik takze wygrywa, bo na
swojej ulubionej witrynie znajduje produkty, ktdre spetniajg jego oczekiwania i pasujg do jego
zainteresowan i moze je w tatwy sposob kupic.

Jedli afiliant wybierze programy afiliacyjne, ktore nie pasujg do tematyki poruszanej na witrynie, to
prawdopodobnie nie zarobi wielkich pieniedzy. Poniewaz przystgpienie do programu jest zwykle
darmowe, to wielu afiliantéw przytacza sie do masy programow afiliacyjnych i liczy, ze dzieki masie
zarobig wieksze pienigdze. Z tego powodu czesto witryna afiliacyjna wyglada jak jedna wielka
reklamowa choinka. To z kolei denerwuje uzytkownikow tej witryny i traci ona podwajnie. Z jedne;j
strony nie zarabia na ogromne;j ilosci emitowanych reklam, a z drugiej irytuje swoich uzytkownikow,
ktorzy mogg przejsé na konkurencyjne witryny o podobnej tresci.

Gtéwna wartoscig witryny afiliacyjnej jest jej kontent, odwiedziny uzytkownikow i wiedza na temat
tego co oni lubig a czego nie, dlatego znacznie lepszg strategig jest wykorzystanie tej wiedzy do
wybrania kilku programéw afiliacyjnych i skupieniu sie na polepszaniu skutecznosci w ich realizacji.



